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MyHammer Holding AG
Zwischenmitteilung innerhalb des ersten Halbjahres 2017

Briel des Vorstands

Sehr geehrte Aktiondrinnen und Aktionadre,

MyHammer ist sehr gut ins neue Jahr gestartet. Unser Umsatz ist um 17 % auf TEUR 2.658 angestiegen. Damit liegen wir am oberen
Ende des flr 2017 prognostizierten Umsatzwachstums in einer Bandbreite von 14 % bis 18 %. Das sich verstarkende Kundenwachs-
tum und der weiter steigende Durchschnittsumsatz pro Kunde bilden die Grundlage dieser starken Performance. Unsere Kunden-
basis vergroRerte sich weiter, die Zahl der Bestandskunden belief sich zum Ende des ersten Quartals 2017 auf gut 19.300. Wir
haben den Kundenbestand mit einem Laufzeitpaket gegeniiber dem Vorjahresquartal um 13 % gesteigert.

Ein wesentlicher Treiber dieses Kundenwachstums ist die Anfang Januar gestartete TV-Kampagne. Die Ausstrahlung der beiden
- Ende des letzten Geschaftsjahres produzierten - TV-Spots hat wie geplant zu deutlich héheren Marketingaufwendungen (TEUR
626 gegenlber TEUR 11) im ersten Quartal 2017 gefiihrt. Auch die einmalig im Zusammenhang mit der Kapitalerhéhung angefal-
lenen hoheren Beratungskosten (TEUR 125 gegeniiber TEUR 45) haben unser Ergebnis im ersten Quartal deutlich beeinflusst. Unser
operatives Betriebsergebnis lag im ersten Quartal mit TEUR -136 trotz der genannten Effekte besser als von uns erwartet. Aufgrund
des deutlichen Kundenwachstums und der ebenfalls deutlich gestiegenen Umsatze bekraftigen wir unsere im Geschaftsbericht
abgegebene Prognose eines positiven operativen Ergebnisses.

Anfang April haben wir die bereits im November 2016 angekindigte Kapitalerhthung gegen Einlage der Anteile der HomeAdvisor
GmbH an der operativen MyHammer AG umgesetzt. Die MyHammer Holding AG halt jetzt 100 % der Anteile an der MyHammer AG.
Der Anteil der HomeAdvisor GmbH an der MyHammer Holding AG hat sich im Gegenzug auf 80,22 % des Stammkapitals erhoht.
Aus Sicht des Vorstands ist diese Vereinfachung der Beteiligungsstruktur eine Transparenz schaffende Maf3nahme fiir den Kapi-
talmarkt.

Die stark zunehmende Bedeutung der Digitalisierung bringt weitreichende Veranderungen fir den Handwerksmarkt mit sich. Der
Ldigitale Kunde” ist heute auch im Handwerk Realitat: die Mehrzahl aller privaten Endkunden geht online, informiert sich im Netz,
vergleicht und beauftragt seinen Handwerker oder Dienstleister in zunehmendem MafRe online. Bei der Kunden- und Auftragsak-
quisition, wo im Handwerk bisher vornehmlich regionale Tatigkeit dominiert, ermdglicht die Digitalisierung eine deutliche Auswei-
tung des Marktradius auch fur kleinere Unternehmen. Die mit dem Internet einhergehende deutlich steigende Transparenz der
Markte fokussiert sich bisher haufig auf den Preis als Wettbewerbsparameter. Die Qualitat der Leistung als eines der spezifischen
Wetthbewerbspotenziale des Handwerks muss daher deutlich starker in den Vordergrund geriickt werden. Bei dieser Herausfor-
derung unterstitzen wir unsere Handwerker und Dienstleister, indem wir neben ihren formalen Qualifikationen insbesondere
auch ihre Kundenbewertungen und ihre Arbeitsbeispiele in ihren MyHammer-Profilen anzeigen. Dieses Qualitats- und Vertrau-
ensthema ist auch das Leitmotiv unserer TV-Kampagne.

Wir bringen private Endkunden und Handwerker zusammen. Das ist unsere Mission und das ist auch der Ausgangspunkt fir alle
unsere bisherigen und zukinftigen Produktinnovationen. Dabei stehen insbesondere die kontinuierliche Weiterentwicklung un-
serer Plattform, die Integration aller neuen Funktionalitaten in unsere erfolgreichen i0S- und Android-Apps sowie die Anpassung
unserer Plattform an alle Bildschirmgrof3en im Fokus unserer Produktentwicklung.



Wir danken Ihnen fur das uns entgegengebrachte Vertrauen und freuen uns, wenn Sie unserer Einladung zur Teilnahme an der
ordentlichen Hauptversammlung am 10. Mai 2017 in Berlin folgen.

Berlin, im Mai 2017

Claudia Frese Thomas Bruns
Vorstand (Vorsitz) Vorstand






Konzerngesamtergebnisrechnung

01.01.- 01.01.-

in EUR 31.03.2017 31.03.2016
Umsatzerlose 2.657.774 2.264.866

2. Sonstige betriebliche Ertrage 162.000 113.580
3. Materialaufwand -362.176 -351.097
4. Aufwendungen fir Leistungen an Arbeitnehmer -1.138.532 -1.004.767
5. Abschreibungen -12.986 -23.801
6. Sonstige betriebliche Aufwendungen -1.442.520 -733.203
7. Betriebsergebnis -136.440 265.578
8.  Sonstige Zinsen und ahnliche Ertrage 1.252 1.465
9.  Zinsen und ahnliche Aufwendungen -7.500 -7.500
10.  Aufwand aus bedingten finanziellen Verbindlichkeiten -69.257 -109.927
1. Ergebnis der gewthnlichen Geschaftstatigkeit -211.946 149.616
12.  Ertragsteuern -610 0
13. Gesamtergebnis der Berichtsperiode -212.556 149.616
a) Anteile nicht beherrschender Gesellschafter 573.096 27.341

b) Anteile der Gesellschafter des Mutterunternehmens -785.652 122.275

unverwassertes Ergebnis je Aktie -0,157 0,024
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Konzern-Bilanz

in EUR 31.03.2017 31.12.2016
Aktiva
A. Langfristige Vermogenswerte
I Sachanlagen 73.589 66.871
IIl. Immaterielle Vermdgenswerte 74.630 73.835
lll.  Aktive latente Steuern 1.934.451 1.934.451
2.082.670 2.075.157
B. Kurzfristige Vermégenswerte
Forderungen und sonstige Vermdgenswerte
1. Forderungen aus Dienstleistungen 427.850 475104
2. Sonstige finanzielle Vermogenswerte 321.231 106.146
3. Sonstige Vermogenswerte 7.348 169.132
4. 7ahlungsmittel und kurzfristige Einlagen 3.664.762 3.738.281
4.421.191 4.488.664
Bilanzsumme 6.503.861 6.563.821




in EUR 31.03.2017 31.12.2016

Passiva
A. Eigenkapital
I.  Gezeichnetes Kapital 5.012.500 5.012.500
Il. Kapitalriicklage 30.061.898 30.061.898
lll. Gewinnriicklage -35.738.445 -34.952.793
IV. Anteile nicht beherrschender Gesellschafter 998.297 425.201
334.250 546.806
B. Langfristige Verbindlichkeiten
I.  Finanzielle Verbindlichkeiten
Biigerrslzr;z\qlg;bindlichkeiten gegenlber verbundenen 512.500 505.000
3.738.410 3.661.652
Il. Sonstige Verbindlichkeiten 46.403 46.403
3.784.813 3.708.055
C. Kurzfristige Verbindlichkeiten
I.  Riickstellungen 3.575 3.575
Il. Finanzielle Verbindlichkeiten
1. Verbindlichkeiten aus Lieferungen und Leistungen 617.663 609.581
2. Sonstige finanzielle Verbindlichkeiten -122 -1.695
617.540 607.886
lll. Sonstige Verbindlichkeiten 1.763.683 1.697.499
2.384.798 2.308.960

Bilanzsumme 6.503.861 6.563.821
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Konzern-Kapitalflussrechnung

010010- 01.01.'
in EUR 31.03.2017  31.03.2016
Gesamtergebnis -212.556 149.616
Veranderung der Verbindlichkeiten aus Lieferungen und Leistungen sowie
anderer Schulden, die nicht zur Investitions- oder Finanzierungstatigkeit 83.339 228.919
zuzuordnen sind
Z'ahlur?gsunwwk'sam.e Aufvvendungen aus der Bewertung bedingter 69.257 109.927
finanzieller Verbindlichkeiten
Abschreibungen auf Vermogenswerte des Anlagevermogens 12.986 23.801
Veranderung der Forderungen aus Dienstleistungen sowie andere
Vermogenswerte, die nicht zur Investitions- oder Finanzierungstatigkeit -6.047 -229.705
zuzuordnen sind
Cashflow aus laufender Geschiftstatigkeit -53.021 282.558
Auszahlungen fur Investitionen in das Sachanlagevermogen -14.541 -7.628
Auszahlungen fir Investitionen in immaterielle Vermogenswerte -5.958 -3.970
Cashflow aus der Investitionstitigkeit -20.499 -11.598
Cashflow aus der Finanzierungstatigkeit 0 0
Zghlungsvvwksame Veranderung der Zahlungsmittel und kurzfristiger -73.520 570,961
Einlagen
Zahlungsmittel und kurzfristige Einlagen zu Beginn der Periode 3.738.281 2.441170
Zahlungsmittel und kurzfristige Einlagen zum Ende der Periode 3.664.762 2712131




Geschaftsentwicklung

I. Geschift und Strategie

Die MyHammer-Gruppe hat im ersten Quartal ihre auf nachhaltiges, profitables Wachstum ausgerichtete Strategie weiter
umgesetzt und in den Ausbau des Produkt- und Leistungsspektrums sowie in die Neukundengewinnung investiert, inshe-
sondere durch TV-Vermarktung. Die Darstellung der strategischen Zielsetzungen im Konzernlagebericht 2016 ist, ebenso wie
die Erlauterungen zu Konzernstruktur, Geschaftsmodell und Steuerungskennzahlen, weiterhin zutreffend.

Il. Wirtschaftliche Rahmenbedingungen und Geschaftsverlauf

1. Wirtschaftliche Rahmenbedingungen

Die deutsche Wirtschaft befindet sich der ,Gemeinschaftsdiagnose Frithjahr 2017 von der Projektgruppe Gemeinschaftsdiag-
nose des Deutschen Instituts fur Wirtschaftsforschung (DIW Berlin) u.a. zufolge nun schon im fuinften Jahr eines moderaten
Aufschwungs. Dabei bleibt die konjunkturelle Dynamik im Vergleich zu friheren Aufschwungphasen gering, auch weil der
wenig schwankungsanfallige Konsum die Hauptantriebskraft ist. Das Bruttoinlandsprodukt dirfte in diesem Jahr um 1,5 %
(kalenderbereinigt 1,8 %) zulegen. Die Arbeitslosenquote dirfte nach 6,1 % im Jahr 2016 auf 5,7 % im Jahr 2017 sinken. Nach
einem Anstieg der Verbraucherpreise von nur 0,5 % im Jahr 2016 werden im Prognosezeitraum mit 1,8 % im Jahr 2017 wohl
wieder merklich hohere Raten erreicht. Die Bauinvestitionen wurden nach Rickgangen im Sommerhalbjahr zum Jahresab-
schluss 2016 wieder kraftig ausgeweitet. Neben dem schon langer florierenden Wohnungsbau und den durch Infrastruktur-
programme gestitzten staatlichen Investitionen haben zuletzt auch die Unternehmen wieder mehr in Bauten investiert. Fr
den Prognosezeitraum ist angesichts der sehr gut gefillten Auftragsbiicher mit einer anhaltend regen Bautatigkeit zu rech-
nen.

Nach Ansicht des ZDH - Zentralverband des deutschen Handwerks - legen diese Rahmenbedingungen gemeinsam mit den
Erwartungen der Inhaber ein gutes Fundament fur eine stabile Fortsetzung des Aufschwungs im Handwerk. Der ZDH prog-
nostiziert, dass die nominalen Umsatze des Handwerks im Jahr 2017 um bis zu 2,5 % zulegen konnen. Die Nachfrage im Bau-
und Ausbaubereich wird weiterhin hoch bleiben. Die stabile Nachfrage nach Werkstattdienstleistungen und die weiterhin
positive Entwicklung des Automobilabsatzes sichern die positive Geschaftsentwicklung in den Kfz-Handwerken.

Die Digitalisierung der Markte und die damit einhergehende rasante Entwicklung der Informations- und Kommunikations-
technik ist laut einer aktuellen Umfrage des ZDH ein wichtiger Antriebsmotor des Strukturwandels im Handwerk geworden.
Das Internet hat sich nicht nur als schnell wachsender Vertriebsweg etabliert, sondern ist auch ein wirksamer Weg zur Kom-
munikation mit Zielgruppen.

Insgesamt erwarten wir, dass sich diese Entwicklungen positiv auf die wirtschaftliche Situation von MyHammer auswirken
werden und der Gesellschaft gute Wachstumsperspektiven bieten. Neben der allgemeinen Steigerung der Nutzerzahlen ist
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anzunehmen, dass sich das Internet auch in dem fiir MyHammer besonders relevanten Handwerks- und Dienstleistungs-
markt als Informations-, Kontakt- und Akquisitionskanal weiter durchsetzt. Auch mobile Vermarktungskonzepte gewinnen
fur die Handwerksbetriebe weiter an Relevanz.

2. Geschaftsverlauf

Wir haben die ersten drei Monate des neuen Geschaftsjahres mit einem deutlichen Umsatzwachstum von 17 % abgeschlos-
sen. Dabei haben wir uns wie schon im Geschaftsbericht 2016 formuliert, auf die Umsetzung der strategischen Stof3richtungen
fokussiert: Die Erhohung des Kundenbestandes an qualifizierten Handwerkern und Dienstleistern, die Erhéhung der Reich-
weite bei privaten Endkunden sowie die Erhéhung der Nutzung der Plattform bei Handwerkern und bei privaten Endkunden.
In allen Bereichen konnten wir dabei weitere Fortschritte erzielen.

So konnte im ersten Quartal des Geschaftsjahres der Bestand an Kunden, die ein Laufzeitpaket abgeschlossen hatten, ge-
geniber dem ersten Quartal des Vorjahres um gut 13 % gesteigert werden. Neben einem erfolgreichen und effizienten Ver-
trieb der Neupakete tber die beiden Verkaufskanale Plattform und Telesales sind ein erfolgreiches Onboarding von Neukun-
den sowie regelmafige Retention-Aktivitaten wahrend des gesamten Kundenlebenszyklus starke Treiber fur die Erhohung
des Kundenbestandes.

Zu den nichtfinanziellen Steuerungsgrof3en gehoren die Anzahl der Neukunden und die Anzahl der Bestandskunden. Im Be-
standskundengeschaft erwartet der Vorstand in 2017 ein Wachstum in einer Bandbreite von 14 bis 18 % bei insgesamt deutlich
steigenden Neuverkdufen. Die Zahl der Bestandskunden belief sich zum Ende des ersten Quartals 2017 auf rund 19.300. Das
entspricht einem Wachstum gegen(iber dem Vorjahresquartal von gut 14 %, bei deutlich mehr verkauften Starterpaketen. Die
Entwicklung der Neuverkaufe unterliegt saisonalen Schwankungen: Einem starken ersten Verkaufsquartal folgen in der Re-
gel Quartale mit stetig sinkenden Verkaufszahlen. Zeitlich versetzt konvertieren die Starterpaketkunden in die Laufzeitpakete
bzw. kiindigen ihr Starterpaket und wechseln nicht in ein Laufzeitpaket. Im Quartalsverlauf eines Jahres verschiebt sich der
Mix bei den Bestandskunden in Richtung mehr Laufzeitpakete bei weniger Starterpaketkunden.

Erfolgreich waren wir im abgelaufenen Quartal auch bei der Erhhung der Reichweite bei privaten Endkunden. So konnten im
ersten Quartal 2017 gegentber dem ersten Quartal 2016 gut 19 % mehr Neuausschreibungen generiert werden. Die zwei
wesentlichen Treiber fur dieses Wachstum sind zum einen die im Januar gestartete TV-Vermarktung, die sich gezielt an pri-
vate Endkunden richtet und das Vertrauen in die Marke MyHammer starken sowie die Qualitat der von uns vermittelten
Handwerker transportieren soll. Ferner verbesserte sich die Performance der Onlinemarketing-Aktivitaten, die bei nahezu
gleichbleibenden Kosten fur mehr Ausschreibungen von privaten Endkunden sorgte. Deutlich erhéht haben sich im Quartals-
vergleich auch die Anzahl der von Auftraggebern an Handwerkern verschickten Nachrichten.

Bei der Erhdhung der Nutzung der Plattform bei Handwerkern und privaten Endkunden haben wir ebenfalls deutliche Fort-
schritte erzielt. Die Nutzung aller Kernfunktionalitaten, wie das Einstellen von Ausschreibungen, die Nutzung des Nachrich-
tencenters, das Abgeben von Angeboten bzw. Kostenvoranschlagen, die Auftragsvergabe sowie die Bewertung von Hand-
werkern und Dienstleistern lag im ersten Quartal 2017 jeweils deutlich, teilweise mehr als 50 % iber den Aktivitaten im Vor-
jahresquartal.

Nachdem wir bereits zu Beginn des Jahres im Rahmen eines Tests von Handwerkerportalen der Zeitschrift ,Computer - Das
Magazin fur die Praxis” als bestes deutschsprachiges Handwerkerportal einen klaren Sieg gegentiber der Konkurrenz erzielen
konnten, wurden wir im Marz im Rahmen einer aktuellen Studie von FOCUS-Money und ServiceValue zum Thema Kundenzu-



friedenheit bei Mobile Apps mit dem Pradikat ,Beste App” ausgezeichnet. Insgesamt standen 290 verschiedene Anwendun-
gen mit Blick auf ihre Bedienbarkeit und Funktionalitat im Alltag auf dem Prifstand. Neben der Kategorie ,Haus & Energie”,
in der MyHammer eine Auszeichnung erhielt, wurden mit ,Finanzen®, ,Handel &Transport®, ,Gesundheit®, ,Mobilitat" und ,Un-
terhaltung und Kommunikation® funf weitere Bereiche unter die Lupe genommen, die sich auf 36 Branchen aufteilen. Nur
solche Apps mit dem hochsten Zufriedenheitswert innerhalb einer der untersuchten Branchen erhielten die Auszeichnung
JBeste App“.

lll. Ertrags-, Finanz- und Vermogenslage

1. Ertragslage

Die MyHammer Holding AG ist eine Holding, die keine eigenen operativen Geschafte tatigt. Ihr obliegen im Wesentlichen Lei-
tungsfunktionen fur die MyHammer Gruppe sowie Aufgaben der Finanzierung. Sie erzielte im ersten Quartal keine signifikan-
ten Umsatzerlose mit Dritten. Der Fokus des Managements liegt weiterhin auf dem operativen Geschaft der MyHammer AG.

Die positive Entwicklung des Kundenbestandes und zeitversetzt auch der Paketumsatze hat sich zu Beginn des neuen Ge-
schaftsjahres wie schon in den letzten Quartalen des Geschaftsjahres 2016 fortgesetzt. So erzielte die MyHammer-Gruppe im
ersten Quartal 2017 Umsatzerldse in Hohe von TEUR 2.658. Gegenliber dem Umsatz im Vorjahr von TEUR 2.265 bedeutet dies
eine Steigerung um TEUR 393 oder 17 %. Die Umsatze aus Partnerpaketen erhghten sich gegendiber dem Vorjahresquartal um
19 % von TEUR 2.175 auf TEUR 2.590. Die transaktionsbezogenen Nutzungsgebiihren erhdhten sich gegentiber dem Vorjahres-
zeitraum von TEUR 30 auf TEUR 40. Im Berichtszeitraum wurden Vermarktungserlose durch Fremdwerbung auf den MyHam-
mer-Plattformseiten in Hohe von TEUR 33 (i.V.: TEUR 64) erzielt.

Im ersten Quartal 2017 wurden sonstige betriebliche Ertrage in Hohe von TEUR 162 (i.V.: TEUR 114) erzielt.

Der Materialaufwand - im Wesentlichen Aufwendungen fur Online-Marketing in Héhe von TEUR 362 (i.V.: TEUR 351) - ist gegen-
Uber der Vorjahresperiode leicht gestiegen. Die Aktivitaten im Onlinemarketing dienen insbesondere der Generierung von
Traffic und umfassen wie schon im Vorjahr klassisches Suchmaschinenmarketing (SEM), Suchmaschinenoptimierung (SEQ)
und im kleineren Umfang Affiliate und Display Marketing. Im Bereich des Suchmaschinenmarketings liegt der Schwerpunkt
weiterhin auf der Optimierung unserer Konvertierungsraten (Profilaufrufe und Neuausschreibungen).

Die Aufwendungen flr Leistungen an Arbeitnehmer stiegen im Berichtszeitraum bei mehr Mitarbeitern gegeniber dem Vor-
jahreszeitraum von TEUR 1.005 auf TEUR 1.139. Die sonstigen betrieblichen Aufwendungen sind gegentber dem Vorjahr um
51% auf TEUR 1.443 (i.V.: TEUR 733) gestiegen. Wesentlicher Grund fir den Anstieg sind die Aufwendungen fiir die Ausstrahlung
des TV-Spots sowie erhdhte Beratungsaufwande im Zusammenhang mit der Kapitalerhohung. Die wesentlichen Aufwands-
positionen in diesem Bereich sind Aufwendungen fir Marketing/PR in Hohe von TEUR 626 (i.V.: TEUR 11), IT- und sonstige Fremd-
arbeiten in Hohe von TEUR 220 (i.V.: TEUR 304), IT-Kosten flr Serverhosting in Hohe von TEUR 128 (i.V.: TEUR 108), Rechts- und
Beratungskosten in Hohe von TEUR 125 (i.V.: TEUR 45), sowie Raumkosten in Hohe von TEUR 113 (i.V.: TEUR 1071).

Der Aufwand aus Wertberichtigungen auf Forderungen betrug im ersten Quartal 2017 TEUR 110 (i.V.: TEUR 100). Bezogen auf
den jeweiligen Umsatz des Berichtszeitraums entspricht dies einer Quote von 4 % (i.V.: 4 %).

Das Betriebsergebnis hat sich im Quartalsvergleich von TEUR 266 um TEUR -402 auf TEUR -136 verschlechtert.

Das Finanzergebnis lag mit TEUR -76 unter Vorjahresniveau (i.V.: TEUR -116) und bestand im Wesentlichen aus dem Zinsauf-
wand aus bedingten finanziellen Verbindlichkeiten in Héhe von TEUR -69 (i.V.: TEUR -110).
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Das im ersten Quartal des laufenden Geschaftsjahres mit TEUR -212 erzielte Konzernergebnis ist negativ (i.V.: TEUR 150). Hie-
raus resultiert zum Ende des Berichtszeitraums ein unverwassertes Ergebnis je Aktie von EUR -0,157 (i.V.: TEUR 0,024).

2. Finanz- und Vermdogenslage

Die Bilanzsumme hat sich zum 31. Marz 2017 von TEUR 6.564 um TEUR 60 auf TEUR 6.504 reduziert. Die Reduzierung der Bi-
lanzsumme spiegelt auf der Passivseite im Wesentlichen das negative Ergebnis und auf der Aktivseite den Rickgang der
liquiden Mittel wider.

Die langfristigen Vermdgenswerte haben sich im Vergleich zum 31. Dezember 2016 um TEUR 8 auf TEUR 2.083 erhéht, was auf
Anschaffungen fur den anstehenden Umzug in das neue Biirogebaude im April zurtickzufithren ist. Der Anteil der langfristi-
gen Vermogenswerte am Gesamtvermogen ist durch die erstmalige Aktivierung von aktiven latenten Steuern auf 32 % (i.V.: 4
%) gestiegen. Entsprechend liegt der Anteil der kurzfristigen Vermogenswerte bei 68 % (i.V.: 96 %).

Die kurzfristigen Vermogenswerte haben sich von TEUR 4.489 zum 31. Dezember 2016 auf TEUR 4.421 reduziert. Dies resultiert
im Wesentlichen aus dem Ruckgang der sonstigen Vermogenswerte um TEUR 162, der liquiden Mittel um TEUR 73 und der
Forderungen um TEUR 47 und wird teilweise durch den Anstieg der sonstigen finanziellen Vermégenswerte in Héhe von TEUR
215 ausgeglichen. Das bilanzielle Vermdgen der Gruppe bestand zum Stichtag zu 56 % (i.V.: 76 %) aus liquiden Mitteln. Die
offenen Forderungen haben sich gegentiber dem Vergleichsstichtag um TEUR 47 auf TEUR 428 (i.V.: TEUR 475) reduziert.

Die Kapitalstruktur des Konzerns besteht im Wesentlichen aus Eigenkapital und Gesellschafterdarlehen. Die bilanzielle Eigen-
kapitalguote betragt zum 31. Mdrz 2017 5 % (i.V.: 8 %).

Die bedingten finanziellen Verbindlichkeiten gegentiber verbundenen Unternehmen (Darlehensverzicht gegen Besserungs-
schein) in Hohe von TEUR 3.226 (i.V.: TEUR 3.157) werden als tempordres Eigenkapital behandelt, da sie ausschlieBlich aus dem
vertraglich definierten Uberschuss von mehr als TEUR 2.000 zurlickgezahlt werden missen. Sie betreffen Darlehensverbind-
lichkeiten gegeniiber der HomeAdvisor GmbH.

Die langfristigen finanziellen Verhindlichkeiten beliefen sich im Berichtszeitraum auf TEUR 513 (i.V.: TEUR 505). Hierbei handelt
es sich um ein Darlehen aus einem Darlehensrahmenvertrag mit der Mehrheitsgesellschafterin HomeAdvisor GmbH.

In den Vorperioden hatte die Gesellschaft Aufwendungen flr Rechtsstreitigkeiten in Hohe von TEUR 4 zurlickgestellt. Die
Ruckstellungen wurden in der Berichtsperiode nicht in Anspruch genommen.

Die kurzfristigen finanziellen Verbindlichkeiten stiegen im Geschaftsperiodenvergleich um TEUR 10 auf TEUR 618. Im Wesentli-
chen besteht die Position aus Verbindlichkeiten aus Lieferungen und Leistungen. Die abgegrenzten Personalkosten erhohten
sich von TEUR 1.038 um TEUR 41 auf TEUR 1.079. Es wurden variable Vergiitungsbestandteile in der Berichtsperiode ausgezahlt
und gleichzeitig neue Rickstellungen gebildet. Die hier ebenfalls erfassten sonstigen Verbindlichkeiten stiegen im Berichts-
zeitraum um TEUR 66 auf TEUR 1.764. Die hierin enthaltenen Umsatzabgrenzungen flr verkaufte Partnerpakete betrugen TEUR
543 (i.V.: TEUR 522).

In den ersten 3 Monaten 2017 erzielte der MyHammer Konzern einen (ash Flow aus laufender Geschaftstatigkeit in Hohe von
TEUR -53. Gegentiber dem Vergleichszeitraum 2016 verschlechterte sich der Cash Flow aus laufender Geschaftstatigkeit damit
um TEUR 336. Dies ist im Wesentlichen auf das im Vergleich zum Vorjahr um TEUR 362 niedrigere Gesamtergebnis zuriickzu-
flhren. Das Working Capital betragt TEUR 2.036.

Der Cash Flow aus Investitionstatigkeiten betrug im ersten Quartal 2017 TEUR -20 (i.V.: TEUR -12).



Im ersten Quartal 2017 gab es wie schon in der Vergleichsperiode keine Mittelzuflisse aus der Finanzierungstatigkeit. Die
liquiden Mittel sanken im Berichtszeitraum um TEUR 74 auf TEUR 3.665 (i.V.: 2.712).

IV. Nachtragshericht

Am 05.04.2017 ist die bereits im November 2016 angekiindigte und am 13.03.2017 konkretisierte Kapitalerhohung gegen Ein-
lage der Anteile der HomeAdvisor GmbH an der operativen MyHammer AG in das Handelsregister eingetragen worden.

Hierflr hat die HomeAdvisor GmbH ihre insgesamt 29.145 Aktien an die MyHammer Holding AG Ubertragen und im Gegenzug
insgesamt 2.104.891 neue Aktien der MyHammer Holding AG erhalten. Die MyHammer Holding AG halt jetzt 100 % der Anteile
an der MyHammer AG.

Die Gesamtzahl der Aktien der MyHammer Holding AG hat sich von 5.012.500 Aktien auf 7.117.391 erhéht. Die HomeAdvisor
GmbH hat der MyHammer Holding AG am 06.04.2017 mitgeteilt, dass sie jetzt insgesamt 5.709.287 Aktien der Gesellschaft
halt. Dies entspricht einem Anteil von 80,22 % des Stammkapitals.

V. Risiko- und Chancenbericht

Seit Beginn des Geschaftsjahres haben sich fiir die MyHammer Gruppe keine wesentlichen Anderungen bei den Risiken und
Chancen der kanftigen Entwicklung ergeben.

Eine detaillierte Aufstellung der wesentlichen Risiken und Chancen kann dem aktuellen Geschaftsbericht fir das Geschafts-
jahr 2016 (Geschaftsbericht 2016, S. 57 ff.) entnommen werden. Der Geschaftsbericht kann im Internet unter www.myhammer-
holding.de im Bereich Investor Relations/Finanzpublikationen heruntergeladen werden.

Vi. Prognosehericht

Die im letzten Geschaftsjahr erzielten Ergebnisse verdeutlichen, dass wir mit unseren zielgruppenspezifischen Produkten und
Services und unserer definierten Strategie den richtigen Weg eingeschlagen haben, um den oben dargestellten Strukturwan-
del im Handwerk mit der fortschreitenden Digitalisierung der Mdrkte fur MyHammer zu nutzen. MyHammer ist als bekann-
teste Auftrags- und Bewertungsplattform im deutschsprachigen Handwerksmarkt gut positioniert. In Verbindung mit den
von uns angebotenen Services und Mehrwerten sowohl fur unsere Handwerker und Dienstleister wie fur die privaten Auf-
traggeber ergibt sich dadurch eine gute Ausgangsbasis flr weiteres profitables Wachstum. Der Fokus des Managements liegt
dabei unverandert auf der Gewinnung von Neukunden, der Verbesserung der nachhaltigen Kundenbindung und der Ertrags-
situation. Erreicht werden soll diese Steigerung durch die weitere Verbesserung der Produkte, die Optimierung der Verkaufs-
und Kundenbetreuungsprozesse sowie ein effektives Kostenmanagement. Das Management arbeitet daran, Chancen und
Moglichkeiten zur Umsatzsteigerung und Verbesserung des operativen Ergebnisses (EBIT) zu erkennen und zu nutzen, wobei
im laufenden Geschaftsjahr ein starkeres Wachstum im Fokus liegt.

Die Entwicklung der Umsatzerldse und des Konzernergebnisses im ersten Quartal zeigt, dass an der im Geschaftsbericht 2016
formulierten Einschatzung hinsichtlich der Geschaftsentwicklung im Geschaftsjahr 2017 keine wesentlichen Anderungen vor-
zunehmen sind. Der Vorstand der MyHammer-Gruppe sieht die Finanzierung und Liquiditat des Konzerns auch weiterhin auf
einer gesicherten Basis.
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Den Prognosen liegt die gegenwartige Geschaftsausrichtung von MyHammer zugrunde, die im Kapitel ,Geschaft und Strate-
gie* dargelegt ist. Generell spiegeln die Prognosen eine Risiko- und Chancenabwagung wider und basieren auf der operati-
ven Planung und der mittelfristigen Vorschau. Alle Aussagen hinsichtlich der moglichen zukunftigen konjunkturellen und
geschaftlichen Entwicklung stellen Einschatzungen dar, die auf Basis der derzeit zur Verfiigung stehenden Informationen
getroffen wurden. Sollten die zugrunde gelegten Annahmen nicht eintreffen und/oder weitere Risiken eintreten, kénnen
die tatsachlichen Ergebnisse von den erwarteten Ergebnissen abweichen. Eine Gewahr fiir die Angaben kann daher nicht
(bernommen werden.

Berlin, im Mai 2017

Claudia Frese Thomas Bruns
Vorstand (Vorsitz) Vorstand
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